В филиале крупной международной FMCG компании открыта позиция:

Региональный менеджер по развитию продаж, г. Костанай
Цель:

Увеличение и развитие продаж во вверенном регионе.

Ключевые задачи и обязанности:
· Содействие в планировании и обеспечении сбыта продукции путем поддержания эффективных взаимоотношений с дистрибьюторами;
· Поддержание высокого уровня представленности продукции компании в торговых точках региона;

· Презентация новых продуктов компании ключевым клиентам на торговых территориях; 
· Участие во внедрении\ контроле\ анализе различных маркетинговых активностей (специал.меропр., промоушн акции, бонусн.программы и др.);
· Регулярный мониторинг и анализ рынка (текущая ситуация, показатели сбыта, конкуренты, ценовая политика, маркетинг.акции и др.);
· Наведение\ поддержание эффективных коммуникаций с руководством\ дистрибьюторами\ торговыми точками, др.;
· Отчетность на постоянной основе согласно стандартам компании.
Требования:

Профессиональные:
· Высшее образование;
· Опыт работы в сфере продаж не менее 3-х лет, в международных компаниях – будет плюсом;
· Наличие водит.прав кат.«В» и личного авто; 
· Возможность выезда в командировки.
Личностные качества:
· Отличные коммуникативные, презентационные навыки;
· Навыки ведения переговоров на различных уровнях;
· Высокий уровень ответственности, честности и порядочности;
· Четкая ориентация на результат и достижение целей;
· Инициативность, мобильность; 
· Гибкость, способность находить альтернативные опции и решения.
Условия:

· Крупная международная FMCG компания;

· Конкурентная заработная плата;

· Соц.пакет (оплата моб.связи, бензина, бонусы и премии);

· Тренинги и обучение;

· Возможности и перспективы карьерного роста.
Тип занятости:
Полная занятость, полный день.
Пожалуйста, направляйте резюме на y.ilyas@vrv.kz
